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I. L’approche client 
 
- Comment optimiser et faciliter le projet de vente avec le Home 

staging 

- Les arguments liés à la prise de     contact et la présentation du 

service associé 

- La découverte et l’analyse des attentes et préoccupations du ven-

deur 

- Les marges et les points de négociation 

 

 
II. Le projet de vente 
 
- Le principe de dépersonnalisation ? 

- Les actions efficaces dans chaque clé du projet 

- L’organisation et la planification 

- Le « droit au but » ou la prise de mandat exclusif 

 

 
CONTACT 

 
 

04 99 43 00 60 

 
formation.cdvolutif@gmail.com 

 
www.cdformation.com 

PUBLIC 
 
 

Agents immobiliers  
et plus généralement  
leurs collaborateurs  

 

 NIVEAU REQUIS 
 
 

Le Mandat exclusif 
grâce au Home Staging  -     

Module 1 

 METHODE 
PEDAGOGIQUE 

 
Pédagogie active et  

participative 
Alternance d’apports           

théoriques et pratiques 

C7 - Le Mandat exclusif 
grâce au Home Staging  -  
Module 2 
Formation éligible dans le cadre de la Loi ALUR 
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