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I  Le retour de visite : l’étape clé de la réussite   

- Le débriefing  

- Le traitement des objections ( les freins réels ou supposés) 

- La close : la maîtrise de la conclusion du contrat de confiance 

 

II  De l’offre d’achat à sa transformation en compromis 

- La négociation du prix et/ou des honoraires ; un élément essentiel 

au « Gagnant-gagnant » avec le vendeur et l’acquéreur 

- L’offre d’achat et contre-offre : nature juridique et nature                

psychologique 

 

 
CONTACT 

 
 

04 99 43 00 60 

 
formation.cdvolutif@gmail.com 

 
www.cdformation.com 

PUBLIC 
 

Agents immobiliers  
et plus généralement  
leurs collaborateurs 
Juristes Immobiliers  

 

 NIVEAU REQUIS 
 
 

Aucun 

 METHODE 
PEDAGOGIQUE 

 
Pédagogie active et  

participative 
Alternance d’apports           

théoriques et pratiques 

C10 - La Concrétisation  
de l’acte de vente  
Formation éligible dans le cadre de la Loi ALUR 
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