C7 - Le Mandat exclusif
grace au Home Staging-—

Module 1
Formation éligible dans le cadre de la Loi ALUR

CONTACT

Formation q

Centre de formation professionnelle continue

04 99 43 00 60
* OBJECTIFS DE LA FORMATION

formation.cdvolutif@gmail.com ) o L ) B
- Augmenter vos chances d'obtenir I'exclusivité avec un service associé

www.cdformation.com - Développer sa créativité et sa capacité d'analyse
- Savoir valoriser un bien dans le cadre d'un projet de vente
- Comprendre I'aménagement et les contraintes des différents espaces

* PROGRAMME

* STAGES Inter-Entreprises

| Lesreégles
Budget : - Home staging, fondements et spécificités, impact dans la vente
Durée : 7h d’un bien immobilier
- Les principes de base
* Dates et Lieux - Les 6 Points de mise en valeur d’'un bien immobilier

Centre d'Agde - Les étapes et techniques de la  valorisation

ou

Centre de Béziers I I

A définir /a“a yse .

ou - L’analyse des lieux

Intra-entreprise - Relooking et aménagement

Entrée / Sortie permanente - Le Home staging, ce qu'il ne faut pas faire

- Les rapports de valorisation

METHODE

NIVEAU REQUIS PEDAGOGIQUE

PUBLIC

Pédagogie active et
participative
Alternance d'apports
théoriques et pratiques

Agents immobiliers

et plus généralement
leurs collaborateurs
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