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Centre d’Agde
A définir i
Centre de Béziers

A définir

Entrée / Sortie permanente

PUBLIC

Agents immobiliers

et plus généralement
leurs collaborateurs
Juristes Immobiliers

Formation q

Centre de formation professionnelle continue

OBJECTIFS DE LA FORMATION

Action commerciale avec I'acquéreur

PROGRAMME

Le client acheteur : le cceur de la démarche commerciale
La recherche de prospects acquéreurs
La découverte du prospect : pratiquer I'art de I'écoute

L’analyse financiére et fiscale de I'acquéreur

L'organisation des visites « Utiles »
Une sélection rigoureuse et stratégique
Une présentation claire du service proposé

Une attitude gagnante pendant la visite

METHODE

NIVEAU REQUIS PEDAGOGIQUE

Pédagogie active et
participative
Alternance d'apports
théoriques et pratiques
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